
 

 

 
 
 
Nicht nur Marke, sondern Partner.  
Konzepte für den Handel. 
 
Bauen und Renovieren liegt nach wie vor voll im Trend und die darauf 
abgestimmte Produktvielfalt verschiedenster Hersteller in den Baumärkten führt 
beim Endverbraucher oftmals zu einem erhöhten Beratungsbedarf. Es liegt also 
in der Verantwortung der Hersteller, die Fachberater in den Märkten mit 
praxisnahen Lösungen zu unterstützen. 
LUGATO beginnt mit dieser Unterstützung bereits mit dem Markenauftritt am 
POS: In der Warenpräsentation finden Kunden die Produkte nach Themen und 
Funktionen sortiert, plakativ durch entsprechende Regalschilder übertitelt. 
Zusätzlich können Klapptafeln und Flyer mit detaillierten Produktinformationen 
und  Abreißblöcke mit Schritt-für-Schritt-Arbeits-anleitungen installiert werden. 
Großbild-verpackungen mit übersichtlichen Verarbeitungs-anleitungen 
informieren den Heimwerker zusätzlich. Eine quasi selbstverkaufende 
Präsentation, die den Beratungsaufwand für Handelsmitarbeiter deutlich 
reduziert. Werbemittel und Promotions, die nach Bedarf auf die 
Sortimentsbreite oder saisonale Schwerpunkte abgestimmt werden, sorgen für 
Umsatzsteigerungen. 
Maximale Sicherheit für Fachberater und Endverbraucher wird durch die 
ALLESKÖNNER – Fachseminare erreicht. Hier wurde ein sowohl auf die 
speziellen Bedürfnisse des Handels als auch auf die der Kunden 
zugeschnittenes Konzept geschaffen. Für verschiedene Themen wird durch 
LUGATO-Mitarbeiter direkt in den Märkten jeweils das nötige Fachwissen 
vermittelt, Praxisanwendungen für die Seminarteilnehmer inklusive. Bei 
ALLESKÖNNER – Seminaren für Heimwerker wird dem Handel natürlich noch 
ein breites Spektrum von Werbemitteln wie z.B. Poster, Anzeigenvorlagen, T-
Shirts oder Flyer zur Seite gestellt. 
Und falls Handelsmitarbeiter oder Anwender dennoch Fragen zu Produkten 
haben, gibt es bei LUGATO unter der technischen Hotline 040/69 407-222 dazu 
die Antworten vom Profi.  
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